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自我评价

年龄：28 学历及专业：澳门城市大学文化产业管理硕士

 工作背景：在私募金融公司积累了行业研究、投资并购、资产管理的宝贵经验，并在清华大学的科

创设备研发团队中担任市场部商务经理，熟悉商务管理流程的构建与市场用户及市场分析，具备从

初创到成熟阶段的市场策略实施能力。

 核心优势：拥有出色的市场调研和数据分析能力，能够独立完成行业研究报告，对市场趋势和消费

者行为有深刻的理解。独立撰写行业报告，独立策划并实施 50+场专业活动，有卓越的项目管理和

执行力。善于分析客户要求，能迅速应对各种突发情况。

 专业技能：拥有全面的市场营销知识体系，掌握活动策划流程和项目管理技能，具备 PMP 资格证书，

能够高效地推进项目达成。拥有出色的文字和报告撰写能力，为内外部沟通和品牌推广提供支持。

 综合素养：能快速适应新技术，熟练使用如 chatGPT 等新兴 AI 平台和市场分析工具。执行力强，

具有出色的协商能力，较强的抗压能力、强大的学习能力和自我提升意识。

深圳知方石投资有限公司 行业研究员--总经理助理

工作内容：进行行业趋势分析、评估新兴市场潜力、分析监管政策变化、构建财务模型、撰写研究报告、

为投资决策提供数据支持、协助总经理进行企业 IPO 相关投资并购及资产管理，参与投资策略制定、与

准上市公司建立沟通渠道、监控行业动态和市场情绪。

●市场调研与分析：运用先进的市场分析框架，对 AI 技术在各行业的应用进行了深入的行业透视和趋势

预测；同时，采用消费者行为分析和 SWOT 分析工具，探究科技文旅创新趋势，评估市场潜力和消费者

偏好。

●研究报告撰写与战略支持：利用定量研究方法和定性分析技巧，撰写了《数字科技与文旅行业发展动态

研报》和《AI 医疗应用市场调研》等关键研究报告，为公司的投资决策和并购策略提供了数据驱动的洞察

和策略指导。

●投融资项目路演与投资者关系管理：策划并执行了一系列针对上市公司的投融资项目路演活动，运用高

级商务谈判技巧和投资者关系管理策略，优化了大客户管理和资金募集流程。

公司简介及工作经历: 持有私募牌照的专业投资公司。公司业务涵盖融资、投资并购、企业资本运作资 产

管理及港股 IPO 等，为企业提供全方位的资本市场解决方案，帮助客户实现资本增值和市场扩张。公司在

文旅及科技行业拥有丰富的资源和专业经验，通过精准的市场调研和深入的行业分析，在职期间已扩充行

业信息数据库，信息覆盖提高显著，为资本增值和市场扩张提供了坚实的基础。凭借专业的团队和策略性

的商务关系管理，知方石已成功促成多项资金注入和企业战略优化，展现了其在行业内的强大实力和影响

力。从 22 年 3 月入职担任行业研究员，后因公司业务调整及税务优化需要搬迁至赣州，暂时离职。期间

又因展 现出的专业能力和对公司贡献的重要性，被重新返聘为总经理助理。

工作及项目经历
2021-07~ 2024-02



●商业模式优化与战略布局：在企业谈判和上市准备过程中，运用价值链分析和战略联盟理论，对商业

模式进行了深入的梳理和优化，提升了企业的战略布局和市场竞争力。

●竞争分析与市场定位：通过 PESTEL 分析和波特五力模型等工具，执行了全面的市场研究和竞争对手

分析，为公司的战略调整和市场定位提供了准确的数据支持和分析见解。

经验总结：

 分析能力：行业研究员需要具备强大的数据分析能力，包括对行业趋势、新兴市场潜力的深入理解，

以及熟练构建和运用财务模型来预测公司业绩。积累了丰富的行业分析和市场调研经验，提升了战

略规划和决策支持的专业能力。

 沟通和人际交往能力：他们需要与上市公司建立沟通渠道，以便获取最新的信息和数据。同时，也

需要良好的沟通技巧来将复杂的研究结果转化为易于理解的报告。

 决策支持能力：行业研究员需要能够为投资决策提供数据支持，参与投资策略制定，并能够监控行

业动态和市场情绪，以帮助公司做出最佳的投资决策。

 项目管理及协调能力：增强了项目管理和执行能力，特别是在策划大型投融资活动和准上市企业

CEO 之间的投资并购协调，核心为向上管理能力。

项目案例：

 广州旅划算（在线旅游平台）港股 IPO 项目时间：2023-07 ~ 2024-02

（1）协助投资并购：在该项目中主要负责各决策人之间的资料及文书协调，提供需要的材料，整合现

有的信息，完成企业尽职调查、商业模式梳理、相关数据分析，将结果整理汇总用于各类战略及谈判会

议场合，并且负责跟进项目落地进度。

（2）资产管理及价值提升：资产并购结束后，主要负责协助总经理进行资产管理，例如完成相关变更

流程，进行政府项目申报、独立对接各类文旅行业企业，对促成景区发展与合作提供信息对接、跟踪、

分析、推动科技创新应用项目落地（商业设计类企业、策划类企业、MCN 机构、酒店管理企业、AI 设

计及科技技术类企业对接人）

（3）拓展战略合作渠道

为扶持产业公司获得更多的业务合作和业务渠道，提升其营业能力及净利润，建设其收购景区提升资产

价值，对接相关其他企业，我的职责主要是：完成前期上市公司项目介绍、汇报、资料对接，并安排相

关企业实地调研、梳理业务合作模式、获取报价。企业包括：上海晶雅艺术景观工程有限公司、深圳市

麟德旅游规划顾问有限公司、深圳市普乐方文化科技股份有限公司、软星科技（上海）有限公司等

 投资并购成果：成功促成企业以 1.3 亿收购一旅游景区作为上市资产的一部分。

 资产管理及价值提升：作为汇报人，向广东省旅游局完成了收购资产景区的 4A旅游景区项目申报。

 拓展战略合作渠道：成功对接多家企业，完成合作模式的汇报，为公司积累相关合作渠道和资源。

经验所得：

 投资并购技能：熟悉收购流程，从初步评估潜在投资机会到完成交易，具备高效的谈判技巧和能力，

在实际操作中实现资产的有效整合与优化。

 资产管理能力：具有将收购后的资产进行成功增值的经验，包括规划、申报并获批 4A 级景区项目，

增强了对旅游资产价值提升的深刻理解和实践能力。

 战略合作发展：擅长构建和维护与其他企业的战略合作关系，通过有效的沟通与协调，为公司积累

了宝贵的合作渠道和资源网络。



教育背景及技能

2022-11 ~ 2023-07 惠雨恩科技深圳有限公司 市场部商务经理

公司作为一个由清华大学创业团队成立的企业，一直致力于推动国产替代的发展。曾任职作为市场部商

务经理，负责深入研究大健康领域及 AI 医疗应用、POCT 行业细分等前沿科技领域，为公司的科技创新

提供有力支持。通过活动策划、宣传公关、管理培训和项目执行等工作，助力公司在科技创新行业中取

得更大的突破和发展。

工作内容：作为创业公司一员，全方位负责市场部各部分活动

●行业调研与市场分析：

深入分析大健康领域及 AI 医疗应用、POCT 行业的市场趋势和技术进步，为公司产品研发提供战略指导，

建立和维护行业数据库，收集并分析竞争对手信息，为公司的市场定位和产品策略提供数据支持。

●活动策划与执行：

策划并执行高影响力的市场营销活动，包括线上推广、线下展览、产品发布会等，以增强品牌曝光度。

组织学术会议和研讨会，邀请行业专家和意见领袖，建立行业交流平台，提升公司作为行业领导者的形

象。利用数字营销工具和社交媒体平台，提高活动的参与度和互动性，创造有价值的用户内容。参与国

内外行业会议和论坛，代表公司发表观点，提升公司在行业中的影响力和品牌认知度。

●宣传公关策略：

制定全面的公关策略，通过撰写高质量的科普文章和活动报道，塑造公司在行业中的专业形象。与主流

媒体建立良好的合作关系，确保公司新闻和重大事件得到及时准确的报道。管理公司的危机公关，制定

应对策略，保护公司品牌形象。

●渠道管理与代理商培训：

拓展国内外销售渠道，筛选有潜力的代理商，并与之建立长期稳定的合作关系。负责代理商的谈判和合

同签订，确保合作协议符合公司利益。设计并实施代理商培训计划，提升代理商的销售能力和产品知识，

确保销售团队的专业性。

●营销材料与支持：

制作高质量的营销材料，如展示 PPT、推广手册和产品样本，以支持代理商的市场推广活动。提供销售

工具和资源，如销售脚本、FAQs、竞品比较分析等，帮助代理商更有效地进行市场拓展。确保市场活动

和推广计划的有效执行，定期跟踪活动效果，及时调整市场策略。

资格证书： PMP 项目管理认证；教师资格证

核心技能：熟练 OFFICE，精通 PPT，数据分析 SPSS，PESTEL分析

在职教育：金融通识与商业分析法，PMP 项目管理（获 PMP 项目管理资格证书）， AI 平台（chat-GPT）

0-1 商业理论课程

2019.8-2021.6 澳门城市大学 文化产业管理（硕士）

主修课程：文化产业概论、管理学原理、市场营销、项目管理、创意策划与创意产业、文化政策与法规、文化资源开发与管

理、文化产业经济学、文化市场调查与分析、品牌管理、数字媒体与传播、国际文化交流与合作等。

获得 2020 澳门城市大学 2019-2020 学年奖学金、吴祖光、新凤霞奖学金 澳门城市大学人文社会科学学院参与体验学

习奖学金。研究生在校绩点超过 3.8 论文研究：AI 在文化行业应用，VR受众体验经济受众研究

2014.09—2018.06 西北师范大学 音乐教育（学士）


