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张廷东（男） 
意向岗位： 

年龄: 30 

电话: +86 15581976767 

邮箱: patrickzhang77@163.com 

 
意向城市： | 求职类型：社招 | 期望薪资： 

 
 

2016.1-2020.12 美国马歇尔大学 本科 会计学 

2017 秋季总学科成绩GPA3.8； 
2018 春季总学科成绩GPA3.5 

 

2017.9-2019.9 羽毛球社 副社长 
 

在大学期间，创办本校第一所羽毛球社，让更外的国外学生参与了解并学习羽毛球这项运动。 
1. 组织每日训教课程、 

2. 举办本校首届羽毛球赛事。 
3. 与周边大学进行羽毛球友谊赛 

 

 

2020.5-2021.5 山西运城奥鲁文化有限公司 校区负责人 
 

此教育机构有35名外籍教师，来自美国，加拿大，东南亚，欧洲，非洲等地区。

与本地公立和私立学校合作开展外教课。 

1. 带领外教老师前往学校授课，课堂上协助外教顺利完成课堂教学， 

2. 与校方及时沟通反馈外教课堂情况， 

3. 统一安排校区的工作，及负责校区组织管理，加强外教课教学质量，确保日常工作正常运作 

4. 夏令营：营地实地考察，联系车队，营地活动策划，核算成本及定价. 
 
 

2021.10- 至今 深圳市海格物流股份有限公司 海外拓展专员 
 

1. 海外拓展专员：2022年1月至12月  

（负责公司欧洲和东南亚海外代理日常交流及询价报价沟通） 
询价统计 询价量 成单量 成单率 

业务员询价 373 60 17% 

代理指定货 145 81 56% 

总计 518 141 27% 

海外询价:年度累计海外询价单量达518单，主要分布在东南亚、日韩台、欧洲，北美等区域， 

赢单率为16%，主要赢单区域为德国，英国，荷兰，波兰，越南，新加坡，马来西亚等区域 

海外指定货:年度累计操作海外指定货询盘出货达145单，赢单率为56%. 对接国内发货工厂达30家 
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自我评价 

2. .东南亚项目专员：2022年6月至9月

（负责公司中越陆运产品。车俩调度/资料审核/实时动态汇报/结算等。公司VIP业务—外国知名鞋服

品牌）

询价统计 询价量 成单量 成单率 

业务员询价 38 16 42% 

VIP 5 5 100% 

总计 43 21 48.8% 

。  
3. 拓展专员：2023年1月至5月

询价统计 询价量 成单量 成单率 

业务员询价 194 59 30% 

代理指定货 81 29 35.80% 

总计 275 88 32.00% 

海外询价:23 年 1 月至 5 月累计海外询价单量达 275 单，主要分布在东南亚、日韩台、中东等区域，赢单率为

32%，主要赢单区域为越南，泰国等区域。。 

海外指定货：23 年 1 月至 5 月累计操作海外指定货询盘出货达 81 单，赢单率为 35.8%，主要涵盖越南/德国/台

湾等国家，对接国内发货工厂达 15家。 

中越跨境陆运：至 23年 1月份至 5月份，累计中越陆运询价为 42单，赢单率 62%。。 

4. 销售代表：2023年 6月至 12月

高潜客户：8家工厂，一般客户：12家工厂

合作客户7家工厂，总下单量为42票。

 

 拥有良好的沟通能力，与人和善。乐观向上。诚实守信

 强烈的责任心和团队合作精神。主动承担并负责团队中己所担任的职责。

 注重细节，良好的协调能力。

 善于沟通和倾听他人意见，能够快速理解和分析客户需求，并提供满意的解决方案






